[bookmark: _Hlk56512113]План-график реализации образовательного курса «Наставничество» в Тульской области

	Дата проведения
	Тема 
	Краткое описание
	Время

	
	
	
	

	
	
	
	

	26.11.2020
	Установочная сессия для наставников
	Знакомство с наставниками;
Формы и порядок взаимодействия с обучаемыми;
Инструменты наставничества;
Алгоритмы и стили передачи данных;
Этика общения;
Кодекс наставника;
	 19:00

	28.11.2020
	Введение в курс предпринимательство. Поиск и выбор ниши.
	Составление дорожной карты для каждого участника, как комплекса мер по реализации достижения запланированного результата;
Целеполагание. Поиск и оценка ниши;
Выбор ниши;
Колесо баланса;
Игра "Сто целей";
Эмоциональный интеллект;
Декомпозиция и SMARTирование цели
	 11:00


	29.11.2020
	Основы маркетинга. Целевая аудитория и сегментация рынка
	Маркетинг, продажи и рабочие стратегии;
SMM: продвижение бизнеса в социальных сетях и в сети Интернет;
Анализ и оценка рынка;
Маркетинг без затрат;
Фишки выхода к целевой аудитории;
	 11:00

	01.12.2020
	Каналы продаж. Воронка продаж. Скрипты продаж
	Продвижение и продажи;
Искусство ведения переговоров;
Продажи. Из чего состоит бизнес;
Воронка продаж и рентабельность;
Подготовка и презентация;
Выявление потребностей;
Презентация и работа с возражениями;
Завершение сделки, анализ и виды скриптов;
	 17:00

	03.12.2020
	Бизнес-план и финансовый план
	Бизнес - планирование: стратегическое, краткосрочное, среднесрочное;
Выстраивание Бизнес-процессов
	 17:00

	05.12.2020
	Юридические и налоговые аспекты ведения бизнеса
	Регистрация бизнеса, ведение бухгалтерского учёта, документооборот в компании;
Взаимодействие с контролирующими органами;
Что выбрать - ИП или ООО?;
Выбор системы налогообложения;
Регистрация юридического лица и выбор ОКВЭД;
Кассовые аппараты. Кто должен применять онлайн кассы;
Отчётность юридического лица. Налоговые штрафы и субсидиарная ответственность; 
	 11:00

	06.12.2020
	Найм и управление персоналом
	HR-бренд
Роли и функции сотрудников
Как понять сколько нужно сотрудников
Определение заработной платы
Что такое штатное расписание и как его составить
Лайфхаки для проведения собеседований
Мотивация материальная и нематериальная
	 11:00

	07.12.2020
	Инвестиции и масштабирование
	План развития предприятия;
Количественные и качественные бизнес-планы;
Переговоры с инвестором;
Поиск инвестора;
Презентация для инвестора;
Юридическая и экономическая подготовка проекта;
Теория инвестирования в бизнес;
	 17:00

	08.12.2020
	Презентация бизнес-проекта. Подготовка к защите.
	Структура презентации;
Публичные выступления;
	 17:00

	09.12.2020 -12.12.2020
	Подготовка к инвестиционной сессии
	 
	 

	13.12.2020
	Выпускной. Инвестиционная сессия.
	 
	 11:00
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План - график реализации образовательного курса  « Наставничество » в  Тульской области    

Дата  проведения  Тема    Краткое описание  Время  

26.11.2020  Установочная сессия  для наставников  Знакомство с наставниками;   Формы и порядок взаимодействия с  обучаемыми;   Инструменты наставничества;   Алгоритмы и стили передачи данных;   Этика общения;   Кодекс наставника;    19:00  

28.11.2020  Введение в курс  предпринимательство.  Поиск и выбор ниши.  С оставление дорожной карты для  каждого участника, как комплекса мер по  реализации достижения  запланированного результата;   Целеполагание. Поиск и оценка ниши;   Выбор ниши;   Колесо баланса;   Игра "Сто целей";   Эмоциональный интеллект;   Декомпозиция и SMARTирование цели    11:00    

29.11.2020  Основы маркетинга.  Целевая аудитория и  сегментация рынка  Маркетинг, продажи и рабочие стратегии;   SMM: продвижение бизнеса в  социальных сетях и в сети   Интернет;   Анализ и оценка рынка;   Маркетинг без затрат;   Фишки выхода к целевой аудитории;    11:00  

01.12.2020  Каналы продаж.  Воронка продаж.  Скрипты продаж  Продвижение и продажи;   Искусство ведения переговоров;   Продажи. Из чего состоит бизнес;   Воронка продаж и рентабельность;   Подготовка и презентация;   Выявление потребностей;   Презентация и работа с возражениями;   Завершение сделки, анализ и виды  скриптов;    17:00  

03.12.2020  Бизнес - план и  финансовый план  Бизнес  -   планирование:  стратегическое,  краткосрочное, среднесрочное;   Выстраивание Бизнес - процессов    17:00  

